
Praktikant/in Business Development
Eigenvertrieb, 6-12 Monate 100%

 Luzern

Du hast den Antrieb, dein Bestes zu geben und uns noch besser zu machen. Mit deiner strategisch
denkenden Persönlichkeit kombiniert mit einer "can do!"-Attiude, möchtest du dich in einem
herausfordernden Umfeld mit viel Abwechslung beweisen - perfekt! Denn wir haben den stabilen Rahmen,
damit du dich ganz darauf konzentrieren kannst. Stillstand ist nicht unser Ding und wir glauben, dass auch
Gutes immer noch einen Tick besser geht. Nutze die Chance, um deine Ideen bei uns einzubringen und
gemeinsam die Zukunft unseres Eigenvertriebs voranzutreiben.

So sieht dein Alltag aus Das bringst du mit

Du unterstützt uns von A bis Z im Stab des
Eigenvertriebs. Je nach Entwicklung übernimmst
du schnell viel mehr Verantwortung.

Du unterstützt das Team in der
Qualitätssicherung / Risikomanagement und
sorgst dafür, dass unsere Verkaufsprozesse stets
aktuell und effizient sind.

Du erarbeitest Entscheidungsgrundlagen sowie
Analysen und Unterlagen für das Management.

Du hilfst bei der Planung und Organisation von
Events / Workshops.

Du begleitest die Implementierung und
Überwachung von Anpassungen an
Vertriebsprozessen und kommunizierst diese klar
an alle Beteiligten.

Als Mitglied des Teams "Eigenvertrieb" fungierst
du als Verbindungsglied zu wichtigen internen
Stakeholdern.

Du führst kleinere Projekte selbständig durch.

Dein Bachelorabschluss im Bereich
Wirtschaftswissenschaften oder eine
vergleichbare Richtung bildet das solide
Fundament für dieses spannende Praktikum.

Du besitzt einen hohen Grad an
Strukturierungsfähigkeit sowie Umsetzungs- und
Lösungsorientiertheit

Du hast ein Flair für genaues Arbeiten, Zahlen
und Analysen sowie eine hohe digitale Affinität.

Du bist offen und aufgeschlossen und gehst auf
Andere zu. Dabei kommunizierst du auf
Augenhöhe mit unterschiedlichen
Anspruchsgruppen.

Du kannst dich auf Deutsch stilsicher ausdrücken.
Wenn du zusätzlich Französisch und/oder
Italienisch sprichst, ist das ein Pluspunkt.


